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IMMOBILIENVERMITTLUNG & HOME STAGING

EIN STARKES FUNDAMENT FUR
ERFOLGREICHE VERKAUFE

Lisa Drexler

Immobilienmaklerin (IHK) und Expertin fuir
Innovative Marketingstrategien

"Disziplin, Ausdauer und Zielstrebigkeit. Diese Eigenschaften machten mich nicht nurim Leistungssport erfolgreich.
Wer mit mir verkauft, bekommt Transparenz und eine Partnerin, die Verantwortung tbernimmt."

Verantwortung
Ich arbeite mit den héchsten Gutern
meiner Kunden und handle entsprechend

bewusst, sorgfaltig und verantwortungsvoll. Anspruch beginnt bei mir selbst.

Wertschitzung
Far meine Kunden, ihre Immobilien und die
Geschichte, die dahintersteht.

Qualitit
Ich begleite nur Menschen, fur die Qualitat
wichtiger ist als schnelle Versprechen. Mein

Verlasslichkeit
Proaktive Information statt Funkstille, weil ich
weiB, wie viel ein Immobilienverkauf bedeutet.

susanne Michel

HOME STAGING EXPERTIN BEKANNT AUS
"MIETEN, KAUFEN, WOHNEN" (VOX)

"Mit meinem GespuUr fur Raumwirkung, Stil und Atmosphére inszeniere ich Immobilien so, dass sie Kaufer sofort
berUhren. Kreativitat ist meine Starke. Jede Immobilie verdient einen Auftritt, der begeistert."

Verantwortung
Eigentimer kdnnen sich darauf verlassen, dass
ich ihre Immobilie so umgehe, als wéare es meine

Empathie

lch verstehe, wie emotional der Verkauf
eines Zuhauses ist und begleite Menschen
mit Feingefuhl. eigene.

q Verlisslichkeit

Stilbewusstsein
Ich erkenne Potenziale und mache Raume zu

Far mich sind Termine und Absprachen
immer verbindlich. visuellen Erlebnissen, modern und zeitlos.
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SO ARBEITEN WIR

WIR BEGLEITEN DICH VOM ERSTGESPRACH
BIS ZUM ERFOLGREICHEN VERKAUF

o1

Erstgesprich & Objektanalyse

Wir lernen uns kennen, horen zu und schaffen die Grundlage
fUr eine vertrauensvolle Zusammenarbeit.

02
Wertermittlung & Vermarktungsstrategie

Wir ermitteln den realistischen Marktwert und entwickeln eine
Strategie, die zu deinem Ziel passt.

03
Konzept, Home Staging & Fotografie

Wir prasentieren deine Immobilie so, dass sie sofort auffallt und
sich deutlich von anderen Angeboten unterscheidet.

o4
Qualifizierung der Kaufer & Besichtigungen

Wir filtern ernsthafte Interessenten und fihren strukturierte
Besichtigungen mit echter Aufmerksamkeit.

05
Preisverhandlung & Reservierung

Wirverhandeln professionell und sichern dir ein starkes Ergebnis
mit klarer Reservierung.

06
Kaufvertrag & Notartermin

Wir priafen den Kaufvertrag und stehen dir auch beim
Notartermin persdnlich zur Seite.

07
Schlisseliibergabe & Nachbetreuung

Wir bleiben an deiner Seite, auch wenn der Verkauf abgeschlossen
ist.









10

02
WERTERMITTLUNG & VERMARKTUNGSSTRATEGIE

Die optimale Wertermittlung ist der wichtigste Startpunkt fir deinen
Immobilienverkauf. Wir bewerten Immobilien anhand objektiver Kriterien und
faktenbasierter Analyse. Durch unsere Erfahrung ermitteln wir den realistischen
Wert deiner Immobilie.

Bevor deine Immobilie das erste Mal online erscheint, steht eine Entscheidung an,
die Uber den gesamten Verkaufserfolg bestimmt: der richtige Preis. Er entscheidet,
ob dein Objekt schnell und sicher verkauft wird oder ob es monatelang am Markt
bleibt und am Ende unter Wert abgegeben wird.

TYPISCHE DENKFEHLER BEI DER PREISFESTLEGUNG
Die 5 haufigsten Stolpersteine fur Eigentimer sind:

Zu hoch einsteigen nach dem Motto:

Preis am Nachbarhaus orientieren:
~Runtergehen geht immer”

“Mein Nachbar hat Preis X bekommen”
Ein Uberzogener Startpreis schreckt
qualifizierte Kdufer ab und fuhrt
haufig zu einem schlechteren
Endergebnis.

Jede Immobilie ist anders: Lage,
Zustand, Ausstattung und
Marktzeitpunkt machen Vergleiche
oft wertlos.

Einen Preis ohne Strategie:

Den Wert emotional bewerten:
“Irgendeiner wird schon kaufen”

“Hier steckt so viel Herz drin"

Ein Preis muss zur Immobilie, zur
Kaufergruppe und zur
Vermarktungsstrategie passen, sonst
bleibt das Potenzial ungenutzt.

Personliche Erinnerungen erhéhen den
Marktpreis nicht. Entscheidend sind
objektive Daten, Nachfrage und
Vergleichswerte.

Auf professionelle Einschdtzung verzichten
“Ich kenne meine Immobilie am besten”

Ohne neutrale Bewertung entstehen Preisfehler,
die Zeit und Geld kosten. Fachartikel betonen,
dass fehlende Expertise zu falschen Preisen fihrt.







12

03

KONZEPT, HOME STAGING & FOTOGRAFIE

Dein Zuhause ist ein wertvolles Gut und es verdient eine Prasentation, die sein
Potenzial voll ausschopft und ein Inserat schafft, das nachhaltig Uberzeugt. Durch
unsere hochwertige Prasentation generieren wir mehr Aufmerksamkeit online und

sorgen fur ein echtes WOW bei den Besichtigungen.

Unsere 4 Erfolgsgaranten fiir einen
professionellen Gesamteindruck:

a A O A

Home Staging inklusive

Kaufer achten auf Lage, GroB3e, Ausstattung und Aufteilung einer Immobilie. Die echte
Qualitat einer Immobilie wird erst sichtbar, wenn Raume erlebbar werden. Besonders in
einem wettbewerbsintensiven Markt verschafft Home Staging Eigentimern einen klaren
Vorteil. Das Beste: bei uns ist Home Staging immer Teil unserer Serviceleistungen.

Professionelle Immobilienfotos

Der erste Eindruck entsteht online und entscheidet malBgeblich darlber, ob ein Interessent
einen Besichtigungstermin anfragt. Schlechtes Licht oder unvorteilhafte Fotos konnen selbst
eine sehr gute Immobilie ausbremsen. Deshalb arbeiten wir ausschlieBlich mit Bildern in
Premiumqualitat, die die Wertigkeit hervorheben und Nachfrage auslosen.

Verkaufsrelevante Unterlagen

Wir bernehmen die vollstéandige Beschaffung und Prufung aller verkaufsrelevanten
Unterlagen. Das sorgt nicht nur fir einen professionellen Eindruck, sondern ist auch
entscheidend fur die Finanzierungspriufung der Kaufer. Ein vollstéandiges, gut vorbereitetes
Paket schafft Vertrauen und beschleunigt deinen gesamten Verkaufsprozess spurbar.

Hochwertiges Exposé

Wir sorgen nicht nur dafir, dass deine Immobilie online maximale Aufmerksamkeit erzielt,
sondern auch vor Ort und spater zu Hause dieses echte ,Das-mdchte-ich-haben”-Gefuhl
auslost. Daflr drucken wir das Exposé hochwertig in Magazinform aus, damit Interessenten
deine Immobilie nicht nur sehen, sondern erleben und sie nachhaltig im Gedachtnis bleibt.



























EIN GUTER VERKAUF

IST KEIN ZUFALL

WARUM MAKLEREXPERTISE DEN

UNTERSCHIED MACHT

Dein Zuhause ist dein wertvolles Gut und es verdient eine Prasentation, die sein
Potenzial voll ausschopft und ein Inserat schafft, das nachhaltig Uberzeugt. Durch
unsere hochwertige Prasentation generieren wir mehr Aufmerksamkeit online und
sorgen fur ein echtes WOW bei den Besichtigungen.

01 Rechtliche Verantwortung

Ein Makler kennt alle gesetzlichen
Vorgaben, von Pflichtangaben im Exposé
bis zu Fristen und Vertragsdetails. Das
schutzt vor Fehlern, die teuer werden
kénnen, und sorgt fur einen
rechtssicheren Ablauf.

03 Strategie

Ein Makler entwickelt eine klare
Verkaufsstrategie: realistische Preisfindung,
professionelle Prasentation, Nutzung aller
relevanten Portale und Zugriff auf ein
bestehendes Netzwerk. Das erhoht die
Reichweite und die Chance auf den
bestmaoglichen Verkaufspreis.

06 Professionelle Verhandiung

Makler verhandeln taglich und wissen, wie
man Interessen durchsetzt, ohne die
Stimmung zu belasten. Sie erkennen
taktische Angebote, bleiben souveran und
erzielen oft bessere Ergebnisse als private
Verkaufer.

02 Zeitlicher Aufwand

Anfragen beantworten, Unterlagen
beschaffen, Besichtigungen koordinieren,
Ruckfragen klaren - all das kostet enorm
viel Zeit. Ein Makler Gbernimmt diese
Aufgaben vollstandig und halt dir den
Rucken frei.

04 Emotionale Entlastung

Ein Verkauf ist oft emotional, besonders
beilang bewohnten Immobilien. Ein
Makler bringt die ndtige Distanz mit, fihrt
sachlich durch Besichtigungen und
verhandelt ohne Druck. Das sorgt fur
Ruhe und bessere Entscheidungen.

06 Sicherer Abschiuss

Vom Kaufvertragsentwurf bis zur Ubergabe:
Ein Makler kennt typische Stolperfallen und
sorgt dafur, dass keine wichtigen Schritte
Ubersehen werden. Das minimiert Risiken
und macht den Verkaufsprozess zuverlassig
und transparent.
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